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Vervierfachung des Umsatzes 
im B2B Online Shop

LÖSUNGSWEG

Initial entschieden wir uns für die Implementierung 
von effizient eingerichteten Google Ads, Shopping 
und Bing Ads Kampagnen. Unser bewährtes Single 
Keyword Ad Group (SKAG) Verfahren eignete sich 
perfekt für die extrem spezifischen, fachbezogenen 
Suchanfragen.  

IDEE

UMSETZUNG

ERFOLG

ERGEBNIS

Kombiniert mit feed-optimierten Google- und 
Bing Shopping Kampagnen konnte innerhalb 
kürzester Zeit der Umsatz deutlich gesteigert und 
die Kampagnenrentabilität verbessert werden. 
Insgesamt wurde der Umsatz innerhalb von 12 
Monaten versechfacht. 

AUSGANGSSITUATION

Als Fachhändler für Mess- & Wiegetechnik beliefert 
H&R Waagenvertrieb Unternehmen, sowie öffent-
liche Einrichtungen mit Produkten renommierter 
Marken wie Kern, Sauter oder Söhnle.

Im Zuge der Digitalisierung der Vertriebsstruk-
turen wandte sich H&R Anfang 2018 an Saphir  
solution um gemeinsam eine Marketingstrategie für 
den neu eingerichteten Online Shop zu entwickeln. 

Google & Bing Ads für H&R Waagenvertrieb



DIE MEINUNG UNSERES KUNDENS:

„Das Team von SaphirSolution betreut uns im Bereich Google Adwords seit 
knapp drei Jahren erfolgreich und zuverlässig. Die Kommunikation ist dabei 
immer problemlos und schnell. Transparenz und ein guter Service werden hier 
groß geschrieben. Wir können die Agentur bestens weiterempfehlen.“

Michael Husch, Inhaber, Husch & Röhrig GbR,H&R Waagenvertrieb

ERGEBNISE DES PROJEKTES AUF EINEN BLICK

6X UMSATZ INNERHALB VON 12 MONATEN

VERBESSERUNG DES ROAS UM 37%

VERBESSERUNG DER CPCS UM 24%

GOOGLE & BING ADS

SINGLE KEYWORD AD GROUP

FEED OPTIMIERUNG

DIE MEINUNG UNSERES KUNDENS:“Wer eine junge und dynamische Onlinemarketing-Agentur sucht ist hier 

genau richtig. Als Kunde kann ich die Hilfsbereitschaft und analytische 

Herangehensweise zu allen Problemstellung sehr hervorheben. Die Mitarbeiter 

von SaphirSolution arbeiten stets zielorientiert und die sichtbaren Erfolge 

stellen sich schnell ein. Hier ist man, im Vergleich zu anderen Agenturen, 

die diese Bezeichnung garnicht verdient haben, bestens aufgehoben! Meine 

absolute Empfehlung!” 

Michael Preisner, Leiter eCommerce
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WEITERE CASE STUDIES ENTDECKEN:

 02208 / 916 98 99   info@saphirsolution.de

ÜBERZEUGT? GEMEINSAM 
DURCHSTARTEN!Saphirsolution ist eine 360° Agentur. Was das 

heißt? Das wir uns um alle belange des Online 

Marketing kümmern! Von SEO bis hin zu PPC 

finden sich alle Abteilungen bei uns zusammen.
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Hochrentable Social Ads 
im Fashion Segment

LÖSUNGSWEG

Um die vom Kunden gesetzten Ziele zu erreichen, 
entschieden wir uns für die Einrichtung perfor-
manter Facebook- und Instagram Ads. Unser be-
reits erprobter Funnelaufbau von Interessens- und 
Lookalike-Zielgruppen für den Prospecting Sektor 
sowie dynamischen- und statischen- Retargeting-
Kampagnen eignete sich ideal für Casual Couture.

IDEE

UMSETZUNG

ERFOLG

ERGEBNIS

Außerdem boten sich durch die Vielzahl der 
Marken und Artikel neben Bildern und Videos 
auch Kataloganzeigen und Instant Experiences als 
Anzeigenmotive an. Durch die dadurch errichtete 
Funnel-Struktur konnten innerhalb kürzester Zeit 
der Umsatz von Neu- als auch Bestandskunden 
extrem gesteigert werden. 

AUSGANGSSITUATION

Als Händler für Casual Wear bietet Casual Couture 
Artikel diverser Top-Marken an, darunter Adidas, 
Lacoste und viele weitere. 

Für die Entwicklung einer neuen Marketingstrate-
gie, um die Zahl der Verkäufe und somit auch den 
Umsatz zu erhöhen, wandte sich Casual Couture im 
September 2017 an SaphirSolution. 

Meta Ads für Casual Couture
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ÜBER SAPHIRSOLUTION

2012 gegründet und im Keller des 
Elternhauses gestartet - das ist die Story 
von SaphirSolution.  Heute arbeiten wir an 
über 300 Kundenprojekten mit knapp 70 
Mitarbeitern, die sich um dein Wachstum 
kümmern.  Egal um welchen Bereich der 
Digitalen-Welt es sich handelt: Wir stehen 
dir zur Seite!

DIREKT EINEN TERMIN BUCHEN?

Kein Problem! Einfach über Calendly den 
passenden Tag & die passende Zeit wählen 
und direkt buchen.

E-MAIL: info@saphirsolution.de
TELEFON: 02208 - 916 98 99

Auszug aus unseren Referenzen

Beratungstermin buchen >>

und viele mehr...

https://www.saphirsolution.de/kontakt/
https://www.saphirsolution.de/kontakt/
https://www.saphirsolution.de/referenzen/

